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INTRODUCAO

A |deacao ¢ a fase em gue as ideias sao apresentadas
sem nenhum julgamento. E o momento de pensar fora
da caixa e propor solucdes para o problema. Para isso,
utilizam-se praticas de estimulo a criatividade, o que
ajuda na geracao de solucdes que estejam de acordo
com o contexto trabalhado.

Como surge a vontade de empreender?
De onde vem as ideias para comecar seus negocios?

Algumas informacdes nao podem passar
despercebidas e aqui vocé pode desfrutar de um
excelente conteudo sobre IDEACAO.
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Caracteristicas de um empreendedor

Sera que vocé redne as caracteristicas
de um empreendedor? Essa pode ser
uma condicao necessaria para ser
bem-sucedido em seu projeto. Apesar
do senso comum direcionar a definicao
como aguele agente que abre uma em-
presa com a finalidade de se ter uma
renda, a figura do empreendedor nao se
limita a esse conceito. Ele possui otimis-
Mo acima da média, & determinado
mesmo diante das dificuldades e con-
segue transmitir para os outros a confi-
anca na propria capacidade.
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A vontade de empreender

O grande diferencial das pessoas em-
preendedoras € a forma de olhar o
mundo e conceber novas ideias. Além
disso, o meio social , ou seja, a familia, a
escola, 0s amigos com 0OS quais a
pessoa convive contribuem para a for-
macao do seu autoconceito, um dos fa-
tores fundamentais do processo Vi-
sionario.

Pessoas altamente motivadas para a re-
alizacao tendem a ter autoconfianca, a
gostar da responsabilidade individual
(lider) e a preferir o conhecimento con-
creto dos resultados de seus trabalhos
(autoeficacia). Gostam de enfrentar
riscos moderados em situacdes que de-
pendem de suas proprias aptiddes e ca-
pacidades, mas nao quando se trata de
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poura situacdes de sorte.

Além disso, existem tracos da personali-
dade das pessoas empreendedoras que
sao identificados ja na infancia, como dis-
pOSicCao para realizar tarefas, apetite ao
risco, competitividade, mentalidade orien-
tada para o crescimento, entre outras.

No entanto, ha outras gue sao menos per-
cebidas, mas igualmente importantes
para O sucesso No empreendedorismo.




O

Vamos a elas:

® Otimismo: o medo do fracasso é uma carac-
teristica inexistente no perfil do empreendedor.
O grau de otimismo das pessoas empreende-
doras é acima da média;

® Perspicacia: as pessoas empreendedoras sao
mais perceptivas. A identificacdo de uma opor-
tunidade antes dos outros nao é uma tarefa
trivial e, indo além, o empreendedor é capaz
também de fazer um diagndstico de como
transformar uma oportunidade em negodcio;

® Curiosidade: o acumulo de informacdes perti-
nentes ao negodcio de forma a permitir a
tomada de decisdes. O empreendedor busca
informacdes sobre o tamanho do mercado,
guer entender como o cliente pensa, identifica
OS concorrentes e 0s possiveis riscos pre-
sentes no negocio;
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e Carisma: a capacidade de vender a ideia para

clientes, investidores, parceiros e funcionari-
os. Dentre os tracos menos evidentes da per-
sonalidade dos empreendedores, a capaci-
dade de influenciar as pessoas se destaca;

e® Resiliéncia: possuem capacidade de absorver

0s impactos sem permitir que os objetivos
sejam alterados. Embora seja recomendado o
planejamento para qualguer tipo de em-
preendimento, existem fatores que nao sao
possiveis de serem mapeados. E o empreend-
edor de sucesso € aguele gue consegue su-
perar as dificuldades e se mantém firme em
seus objetivos.
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Motivagoes para empreender

O gue te motiva a empreender? O que
te move? O que te faz sentir realizado?
Esses sdao alguns guestionamentos que
todo empreendedor deve fazer. Con-
hecendo o seu proposito, vocé se con-
hece melhor e conhece as outras pes-
soas. ‘Nao saber o seu proposito € como
dirigir em uma estrada com neblina.
Vocé nao sabe muito bem para onde
esta indo”.

Mais uma vez, o autoconhecimento e a
clareza sobre os objetivos de vida sao
fundamentais ao elaborar um plano de
negocio, sob pena de investir tempo e
recursos em algo que nao estara alinha-
do com suas expectativas pessoais e
profissionais.
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Talvez sua motivacao seja a busca por
qualidade de vida, o gue exigira um plane-
jamento diferente dagueles gue visam um
negodcio com grandes rendimentos a
curto e médio prazos, por

exemplo.

Da mesma forma, guem busca construir
um proposito, deixar um legado ou se
dedicar a uma causa, nao fara o mesmo
planejamento de um profissional guiado
por autonomia e independéncia.




A ideia inicial de negécio

A ideia inicial de negécio




2,

A ideia inicial de negécio

Abrir um negocio vai muito além de ter
capital inicial para investimento. Alias,
falando em primeiros gastos, neste mo-
mento, € importante vocé identificar
quais serao os custos iniciais para abrir a
empresa. Se vocé nao estiver preparado
e com 0S pés no chao, a chance de in-
sucesso aumenta muito.

Além das dificuldades e incertezas natu-
rais de qualguer inicio, a falta de conhe-
cimento e de ideias se tornam o primeiro
obstaculo aos principiantes, fazendo
com gue eles desistam do sonho da au-
tonomia financeira.

Se vocé guer mudar, comece fazendo
algo que gosta. Ninguém vai para frente
sem paixao pela atividade que exerce.

~
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Escolha um ramo de negdcio gque tenha a
ver com vOCé, assim sera muito mais facil
amadurecer a ideia e coloca-la em pratica.
E vocé pode estar se perguntando: a ideia
do meu negodcio precisa ser pioneira para
dar certo? A resposta € simples: nao nec-
essariamente.

Muitos empreendimentos de sucesso par-
tiram de ideias ja existentes, assim como
Mmuitos negocios que se originaram de
ideias pioneiras ja quebraram. Mas como
identificar uma ideia de negocio promis-
sora? Para agueles que sao experientes e
possuem visao de mercado, identificar
uma boa ideia de negdcio pode até ser
uma tarefa facil, mas para iniciantes isso &
um grande desafio, gue deve ser encara-
do com muito cuidado.

SEBRAE
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Para uma boa ideia virar um negocio, é
preciso muita pesquisa e investimento.
Nessa etapa, vocé tera que fazer uma
boa analise exploratdria, como pesqui-
sas de mercado ou testes de laboratorio
(caso seja um produto revolucionario).
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Modificacdes no modelo de negécio

Muita concorréncia, dividas, dificuldades E preciso estar aberto a inovacdes e
no setor e falta de inspiracao. Essas sao aproveitar novas oportunidades de mer-
algumas das razdes que levam muitos cado. Todo empreendedor almeja lucro,
empreendedores a desistirem de um mas ele sO podera ser alcancado se o que
negocio. Mas, nem sempre essa decisao se esta oferecendo interessar ao publi-
¢ facil — ainda mais guando ela vem co-alvo. Por isso, acompanhe as tendén-
acompanhada da vontade de explorar cias e mude, se for preciso. Ha muitas
uma nova atividade. oportunidades disponiveis, €& preciso
apenas ficar atento para absorvé-las.

As vezes é preciso seguir outra direcdo.

Mas, como saber guando se deve mudar

o modelo de negdcio da sua empresa?

Por isso, € importante estar atento aos

cenarios de mercado, planejar e ficar de

olho em algumas tendéncias. Lembre-se

que rever o foco do negdcio no meio do

caminho € um risco, mas pode tirar sua

empresa da estagnacao.









